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Privatkunden und Private Banking ab 2025
Das neue Fokusthema Private Banking wird deutlich sichtbar und als eigener Entwicklungsweg wählbar sein! 

VR-Serviceberatung - VR-BeraterPass Serviceberatung (BP II)

9 Tage Präsenz, 6 Tage digital zzgl. KN  + eLearning

VR-Private Banking Beratung
12 Tage Präsenz, 3 Tage digital zzgl. KN + eLearning

VR-BeraterPass Individualkundenbetreuung 
optional mit Zusatzmodul (5 Tage) 

VR-Individualkundenbetreuung
VR-BeraterPass Individualkundenbetreuung (BP IV)

17 Tage Präsenz zzgl. KN + eLearning

VR-Private Banking Betreuung
12 Tage Präsenz, 3 Tage digital zzgl. KN

VR-BeraterPass Wertpapierspezialist 
optional mit Zusatzmodul (5 Tage) 

VR-Wertpapierspezialist
VR-BeraterPass Wertpapierspezialist (BP V)

11 Tage Präsenz, 2,5 Tage digital zzgl. KN

Private Banking Spezialist (ADG)
ca. 15 Tage Präsenz,  0,5 Tage digital zzgl. KN

Zur besseren Lesbarkeit wird in dieser Veröffentlichung das generische Maskulinum verwendet.  
Die hier verwendeten Personenbezeichnungen beziehen sich auf alle Geschlechter.

VR-Privatkundenberatung - VR-BeraterPass Privatkundenberatung (BP III)

12 Tage Präsenz, 5,25 Tage digital zzgl. KN  + eLearning

NEU! Ankommen in der Serviceberatung – Basiswissen für Seiteneinsteiger

5 Tage Präsenz

https://www.genoakademie.de/genossenschaftsbanken/vertrieb/privatkunden/#tab1662-3560
https://www.genoakademie.de/genossenschaftsbanken/vertrieb/privatebanking/#tab1639-4001
https://www.genoakademie.de/genossenschaftsbanken/vertrieb/privatebanking/#tab1639-4000
https://www.genoakademie.de/genossenschaftsbanken/vertrieb/privatebanking/#tab1639-4002
https://www.genoakademie.de/genossenschaftsbanken/vertrieb/privatebanking/#tab1639-1637
https://www.genoakademie.de/genossenschaftsbanken/vertrieb/privatkunden/#tab1662-1660
https://www.genoakademie.de/genossenschaftsbanken/vertrieb/privatkunden/#tab1662-1661
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