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Gesamtübersicht Privatkunden & Private Banking 2026

VR-Serviceberatung
VR-BeraterPass Serviceberatung (BP II)

9 Tage Präsenz, 6,5 Tage digital zzgl. KN + eLearning

VR-Privatkundenberatung - VR-BeraterPass Privatkundenberatung (BP III)

12 Tage Präsenz, 6 Tage digital zzgl. KN + eLearning

VR-Private Banking Beratung

18 Tage Präsenz, 2 Tage digital zzgl. KN

VR-Individualkundenbetreuung
VR-BeraterPass Individualkundenbetreuung (BP IV)

17 Tage Präsenz zzgl. KN

VR-Private Banking Betreuung
12 Tage Präsenz, 3 Tage digital zzgl. KN

VR-BeraterPass Wertpapierspezialist 
optional mit Zusatzmodul (5 Tage) 

VR-Wertpapierspezialist
VR-BeraterPass Wertpapierspezialist (BP V)

11 Tage Präsenz, 2,5 Tage digital zzgl. KN

Private Banking Spezialist (ADG)
ca. 15 Tage Präsenz,  0,5 Tage digital zzgl. KN

Ankommen in der Serviceberatung
Basiswissen für Seiteneinsteigende

5 Tage Präsenz oder digital + eLearning

Trainee 
VR-Private 

Banking

Ca. 2 Jahre
VR-Serviceberatung für Seiteneinsteigende

VR-BeraterPass Serviceberatung (BP II)

9 Tage Präsenz, 6,5 Tage digital zzgl. KN + eLearning

Zur besseren Lesbarkeit wird in dieser Veröffentlichung das generische Maskulinum verwendet.  
Die hier verwendeten Personenbezeichnungen beziehen sich auf alle Geschlechter.



Entwicklungsweg VR-Private Banking Beratung
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Zertifizierter VR-Private Banking Berater

PK126001
Private Banking Beratung – Modul 1 

4 Tage

PK126002
Private Banking Beratung – Modul 2 

5 Tage

PK126006
Wertpapierkompetenz „Individualkundenbetreuung“ (VR-BeraterPass Individualkundenbetreuung – BP IV) 

5 Tage

PK136003
Online-Seminar: VR-Private Banking Beratung - digitale Module 

2 Tage

PK136004
Prüfungsvorbereitungswebinar VR-Private Banking Beratung

2 Stunden

PK126005
Private Banking Beratung – Modul 3 

4 Tage

PK226000
Kompetenznachweis VR-Private Banking Berater

1 Tag

Präsenz-Seminar Online-Seminar / Webinar

Abendevent

In ausgewählten Wochen

In ausgewählten Seminarwochen erwartet Sie 
zusätzlich ein Abendevent mit Input- und 

Netzwerkcharakter



18 Tage Präsenz zzgl. KN, 2 Tage Online-Seminare + 2 Stunden Webinar

Entwicklungsweg VR-Private Banking Beratung
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Prüfung 

Erstellung eines 
holistischen 

Vermögensplans
inkl. Kundengespräch und 
mündliches Fachgespräch 

1 Tag

Präsenzmodul 2

5 Tage

Rechtliche& 
Aufsichtsrechtliche 

Rahmenbedingungen im 
Private Banking 

1 Tage

Risiko- und 
Vorsorgemanagement

1 Tag

Generationen- und 
Nachfolgeberatung

2 Tage

Businessknigge 2.0 - 
Stilsicher und kompetent 

im Auftritt mit 
Geschäftspartnern

1 Tag

Präsenzmodul 3

4 Tage

Vermögensverwaltungen
1 Tag

Strategische 
Asset Allocation / 

Portfoliomanagement
1 Tag

Erstellung von (Teil-) 
Vermögensplänen und 

vertriebliches 
Umsetzungstraining 

2 Tage

Präsenzmodul 1

4 Tage

Gesprächskompetenz
in volkswirtschaftlichen 

und wirtschaftspolitischen 
Themen

1 Tag

Steuerliche 
Rahmenbedingungen im 

Private Banking
1 Tag

Spezielle 
Wertpapierlösungen 
in der qualifizierten

Anlageberatung 
1 Tag

Souveräne 
Selbstpräsentation und 

professionelle 
Neukundenakquise 

1 Tag

Weiterbildungszeit
15 Stunden (900 Minuten)
gemäß § 34d, Abs. 9 GewO (IDD)

Prüfungs-
vorbereitungs-

webinar 

ca. 2 Stunden

WP-Kompetenz

5 Tage

Aktien analysieren 
und verstehen

(2 Tage)

Spezielle Investmentfonds 
und ETF´s 

(1 Tag)

Beteiligungen 
(0,5 Tage)

Investitionen in Zinspapiere 
(0,5 Tage)

Spezielle Zertifikate und 
Alternative Investments

(1 Tag)

Digitale Module

2 Tage

Nachhaltigkeit
im Private Banking 

0,5 Tage

Wie denken und handeln 
Unternehmer, Freiberufler 

und Unternehmen
0,5 Tage

Immobilien
Direktinvestitionen

0,5 Tage

Professionelles 
Kreditmanagement

0,5 Tage



Private Banking Beratung - Modul 1

PK126001

Gesprächskompetenz in 
volkswirtschaftlichen und 

wirtschaftspolitischen Themen

Steuerliche 
Rahmenbedingungen im 

Private Banking

Spezielle Wertpapierlösungen 
in der qualifizierten 

Anlageberatung 

1 1 1

• Ausgewählte Wertpapiere

• Aktien, Zertifikate, Fonds, 
ETF´s und 
Fremdwährungsanlagen

• Aktuelle 
kapitalertragsteuerliche 
Themen in der Private 
Banking Beratung

• Besonderheiten bei der 
Besteuerung von 
Finanzinstrumenten 

• Volkswirtschaftliche 
Gesprächskompetenz

• Wirtschaftspolitik

Souveräne Selbstpräsentation und 
professionelle Neukundenakquise 

1

• Kunde im Mittelpunkt 
(personalisierte Ansprache / 
langfristige Beziehung)

• Überzeugende 
Kommunikation

• Erfolgreiche Akquise

• Praktische Umsetzung

04.02.2026Titel ändern über Kopf- und Fußzeile 5

Umfang in
Tagen



Private Banking Beratung - Modul 2

PK126002

Rechtliche & Aufsichtsrechtliche 
Rahmenbedingungen im Private 

Banking 

Risiko- und 
Vorsorgemanagement

Generationen- und 
Nachfolgeberatung

1 1 2

• Güterstandsrecht

• Ehegattenerbrecht

• Erbschaftssteuerliche 
Betrachtungen

• Behandlung von 
Auslandsvermögen

• Nachfolgeplanung im 
„Private Banking“

• Gesetzliche Altersvorsorge

• 3-Schichten-Modell / SV-
Systeme

• Digitale Rentenübersicht

• Ganzheitliches Management 
der Basisvorsorge

• Ganzheitliches Management 
der Lebensrisiken

• Steuerliche Aspekte im 
Vorsorgemanagement

• Beamtenversorgung

• Rechtliche Schnittstellen im 
Private Banking 

• Abgrenzung zu anderen 
Dienstleistungen und 
rechtliche Grenzen

• Aufsichtsrechtliche 
Rahmenbedingungen im 
Private Banking (WpHG & 
MiFID II)

Businessknigge 2.0 - Stilsicher 
und kompetent im Auftritt mit 

Geschäftspartnern

1

• Der erste Eindruck zählt

• Professionelles Auftreten

• Höflichkeit und Etikette

• Erfolgreiche Kommunikation

• Professionelle Durchführung 
eines Geschäftsessens
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Umfang in
Tagen



Wertpapierkompetenz „Individualkundenbetreuung“ (BP IV) 

PK126006

Aktien analysieren 
und verstehen

Spezielle 
Investmentfonds und 

ETF´s 
Beteiligungen

2 1 0,5

• Alternative 
Investmentfonds 
(AIFs) nach KAGB und 
ELTIFs 

• Rechtlichen und 
steuerliche  
Rahmenbedingungen

• Aktuelle Trends und 
Marktentwicklungen 

• Besondere 
Fondsanlagen 

• ETF´s, Attrax-
Drittfonds

• Rohstoff-Fonds

• Auffrischung 
Besteuerung von 
Fonds

• Fondskennzahlen

• Fundamentale und 
technische 
Aktienanalyse

• Analyse der 
internationalen 
Aktienmärkte

• Strategien zur 
Diversifizierung mit 
Substanzwerten

• Aspekte der 
Ordererteilung und 
steuerliche 
Besonderheiten bei 
Aktiendirektanlagen

Investitionen in 
Zinspapiere 

0,5

• Strukturierte und 
spezielle Anleihearten

• Kennzahlen von 
Anleihen

Spezielle Zertifikate und 
Alternative Investments

1

• besondere Zertifikate 
inkl. Besteuerung

• Replikation von 
Aktienanleihen und 
Discountzertifikaten

• Grundlagen von 
Optionen

• Alternative 
Investments (digital 
Assets, Grundlagen 
Marktneutrale 
Strategien und 
Hedgefonds)
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Umfang in
Tagen



Online-Seminar: VR-Private Banking Beratung - digitale Module 

PK136006

Nachhaltigkeit 
im Private Banking 

Wie denken und handeln 
Unternehmer, Freiberufler und 

Unternehmen

Immobilien 
Direktinvestitionen

0,5 0,5 0,5

• rechtliche und steuerliche 
Grundlagen zu vermieteten 
Immobilien

• wirtschaftliche 
Einflussfaktoren

• Bewertung und Abgrenzung 
von Investitionen

• Erkennen und Verstehen 
unternehmerischer 
Kernthemen

• Identifizierung zentraler 
Themen und 
Herausforderungen von 
Unternehmern

• Umgang mit komplexen 
Fragestellungen des 
Unternehmers

• Bedeutung des Umfelds und 
der Familie

• Herkunft, Definition und 
Hintergründe

• Strategische Verankerung im 
Private Banking

• Nachhaltigkeit vs. Private 
Banking

• Exkurs: Impact-Messung

Professionelles 
Kreditmanagement

0,5

• Aktuelle Marktsituation in 
Bezug auf Zinsniveau und -
entwicklung bei 
Finanzierungen 

• Chancen und Risiken im 
Kreditportfolio

• Anpassungsmöglichkeiten 
der laufenden 
Finanzierungen zur 
Risikoabsicherungen
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Umfang in
Tagen



Private Banking Beratung – Modul 3 

PK126005

Vermögensverwaltungen
Strategische Asset Allocation / 

Portfoliomanagement
Erstellung von (Teil-) Vermögensplänen 
und vertriebliches Umsetzungstraining 

1 1 2

• Vermögensplanung / Finanzplanung

• Einblick in einen 
Vermögensplanungsprozess

• Erstellen von eigenen Teilkonzepten 

• Umsetzungstraining und 
Handlungsempfehlungen 

• Portfoliomanagement – Anwendung, 
Umsetzung und Grenzen 

• Vermögensstrukturberatung als Teil des 
ganzheitlichen Beratungsansatzes

• Standardisierte Vermögensverwaltungen

• Professionelles Assetmanagement in der 
Finanzgruppe  

• Fondsbasierte Lösungen vs. individuelle 
Konzepte 

• Einblick in die Konzepte und Lösungen 
der DZ PRIVATBANK und Union 
Investment
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Umfang in
Tagen



Kompetenznachweis VR-Private Banking Betreuung

PK226000

Klausur

In einer schriftlichen Klausur mit offenen Fragen stellen Sie ihr Fachwissen unter Beweis.

Angebotsgespräch

Im Anschluss an das Modul 3 startet die Ausarbeitung einer komplexen ganzheitlichen 
Kundenfallstudie. Für diese Ausarbeitung haben Sie 4 – 6 Woche Zeit. Sie erstellen eine 
Präsentation und präsentieren im Rahmen eines Ihre Ausarbeitung dem Kunden.

Prüfungsgespräch

Im Anschluss an das Angebotsgespräch erhalten Sie Fachfragen zu Ihrer Ausarbeitung, 
die sich an Ihren Lösungsvorschlägen und der Fallstudie orientieren.

Klausur

Angebots-
gespräch

Prüfungs-
gespräch

04.02.2026Titel ändern über Kopf- und Fußzeile 10



Kontakt

Patrick Pfeffer

Produktmanager Private Banking
EFPA European Financial Advisor® EFA

Telefon: 069 6978-3604
Mobil: 0151 54234569
E-Mail: patrick.pfeffer@genoakademie.de

GenoAkademie GmbH & Co. KG

Raiffeisenstraße 10-16
51503 Rösrath-Forsbach
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